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Die ERHARDT Markisenbau GmbH ist spezialisiert auf die Entwicklung und
Fertigung individueller Lésungen rund um Sonnenschutz, Uberdachung und
Outdoor Living fir Terrasse, Garten und Balkon. Das Traditionsunternehmen
vertraut seit vielen Jahren auf das Softwareportfolio SOLIDWORKS, und das
nicht nur fir die Konstruktion seiner qualitativ hochwertigen Produkte. Die
CAD-Modelle kommen 1:1 auch in einem Vertriebskonfigurator zum Einsatz,
der auf der SOLIDWORKS Partnerlésung DriveWorks basiert.
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Herausforderung:

Die hohe Qualitat und Zuverlassigkeit der
Produkte haben bei ERHARDT Markisenbau
schon immer hochste Prioritat. Damit dies auch
bei hohen Stiickzahlen so bleibt, mochte das
Unternehmen die Fehlerquote in der Produktion
weiter reduzieren, ohne dabei auf die bei den
Kunden beliebte Variantenvielfalt verzichten zu
mussen. Diese fihrt aufgrund des wachsenden
Angebots zu stetig steigenden Datenmengen
sowie zu immer komplexer werdenden
Konfigurationen, die es zu organisieren gilt.

Losung:

Neben SOLIDWORKS CAD fir die Konstruktion,
setzt ERHARDT Markisenbau auch auf
SOLIDWORKS Simulation fir die Optimierung
von Designs sowie SOLIDWORKS PDM fiir die
Datenverwaltung von CAD-Modellen und zuge-
horigen Dokumenten. Das in SOLIDWORKS inte-
grierte PhotoView 360 ermoglicht zudem die
schnelle Erstellung fotorealistischer Renderings
zu Marketing- und Vertriebszwecken. Der
Vertriebskonfigurator von ERHARDT Markisenbau
basiert auf der SOLIDWORKS Partnerlésung
DriveWorks. Konfigurationen konnen so direkt in
SOLIDWORKS bearbeitet werden.

Ergebnisse:

- Gleichbleibend gute Qualitat trotz steigender
Stiickzahl

- Reduzierung von Fehlern und Materialverbrauch

- Korrekte Daten und automatisierte Workflows

- Wiederverwendung von CAD-Modellen im
Vertriebskonfigurator

- Verbesserte Kommunikation durch
fotorealistische Renderings

Aus der Garage in die Welt

Viele geniale Ideen und bekannte Unternehmen haben ihren
Ursprung in einer Garage. Erfolgsgeschichten dieser Art
kommen meist aus den USA, aber sie sind auch
in Deutschland zu finden. Eine davon stammt aus dem
bayerischen Burtenbach. Hier griindete Robert Erhardt im
Jahr 1980 in der heimischen Garage das Unternehmen
ERHARDT Markisenbau.

Heute beschéftigt das Unternehmen am Hauptsitz in
Burtenbach zirka 250 Mitarbeitende. Sie entwickeln und
fertigen individuelle Lésungen rund um die Bereiche
Sonnenschutz, Uberdachungen und Outdoor Living fir
Terrasse, Garten und Balkon. Die Produkte erfillen hochste
Standards und werden weltweit vertrieben. Das Qualitats-
siegel ,Made in Germany” ist eines der Alleinstellungs-
merkmale des Herstellers, worauf man bei ERHARDT
Markisenbau auch stolz ist. Alle Komponenten werden nach
wie vor in Deutschland produziert.

Damit die bekannt hohe Qualitdt und Zuverlassigkeit der
Produkte auch kinftig gewahrleistet ist, hat das Unternehmen
seine Prozesse Uber die Jahre kontinuierlich optimiert.

,Produkte in einer hohen Stiickzahl

und in einer sehr guten Qualitat zu

fertigen, schafft man eigentlich nur

durch automatisierte Prozesse.
Daher spielt das Thema Automa-
tisierung bei uns eine sehr grofRe

Rolle, um am Ende das gewinschte
Kundenprodukt liefern zu konnen,
das hochste Anspriiche erfullt “

- Thorsten Winkelmann, Gebietsverkaufsleiter

ERHARDT Markisenbau

Effizienter durch Automatisierung

Ein Aspekt, der durch die Automatisierung gesenkt werden
soll, ist die Fehlerquote. Hier setzt ERHARDT Markisenbau
schon frih im Produktentstehungsprozess an. Flr
die Entwicklung seiner individuellen Losungen setzt das
Unternehmen auf das Softwareportfolio SOLIDWORKS
von Dassault Systemes. Im Konstruktionsbereich kommt
SOLIDWORKS 3D-CAD zum Einsatz, das mit seinen
leistungsstarken Funktionen die Mitarbeitenden dabei unter-
stUtzt, ihre Ideen in fertigungsgerechte 3D-CAD-Modelle zu
Gberfihren.

Neben der Maglichkeit der sicheren Zusammenarbeit
und gemeinsamen Nutzung von Daten, schatzen die
Mitarbeitenden in der Konstruktion unter anderem die
Produktivitatswerkzeuge. Sie ermdglichen nicht nur deutlich
schnelleres Arbeiten, sondern sorgen auch fir den notigen
Spielraum, um Innovationen voranzutreiben.

Ein weiterer Pluspunkt ist die Nutzung der CAD-Modelle
im Vertriebskonfigurator. ,Da wir unsere Produkte mit
SOLIDWORKS konstruieren sind wir in der Lage, unsere
Modelle 1:1 in unserem Online-Ordering-System EQOS
weiterzuverwenden”, so Richard Haak, Konstrukteur
bei ERHARDT Markisenbau. ,Grundlage unseres EOS
ist die SOLIDWORKS Partnerlésung DriveWorks. Das
bedeutet zum einen, dass wir die in der Konstruktion
generierten Produktdaten direkt in den Vertriebskonfigurator
Ubernehmen koénnen. Und zum anderen, dass wir
aufgrund der assoziativen Verknipfung zwischen den
beiden Softwareldsungen eine DriveWorks Konfiguration
auch direkt in SOLIDWORKS bearbeiten konnen. Das
eliminiert potenzielle Fehler, die bei
Datenibertragung auftreten konnen.”

einer manuellen



Positive Erlebnisse Giberzeugen

Die EinfUhrung des Online-Ordering-Systems war flr
ERHARDT Markisenbau generell ein groller Schritt nach
vorne. Die Kunden profitieren von einem noch besseren
Einkaufserlebnis, da sie sofort sehen, wie sich Breite
und Ausfall einer Markise auswirken. Zudem kénnen sie
ihr  Wunschprodukt aus einem groRen Sortiment an
Komponenten und Stoffen individuell gestalten. Gleichzeitig
konnte der Vertriebsprozess weiter automatisiert und
beschleunigt werden.

Positiv auf den Vertriebsprozess sowie das Marketing wirkt
sich auch der Einsatz von PhotoView 360 aus. Mit der
SOLIDWORKS  Zusatzanwendung lassen sich im
Handumdrehen fotorealistische Renderings, beispiels-
weise flUr Kundenprdsentationen, aus dem CAD-Programm
generieren.

Die verstandlichen Bilder helfen,
einem Produkt schneller zu beantworten und
Kaufentscheidungen zu beschleunigen.

mogliche Fragen zu
letztlich

Thorsten Winkelmann: ,Natlrlich mochten wir unsere
Kunden langfristig zufriedenstellen. Daher ist es wichtig
fir uns, dass unsere Produkte qualitativ hochwertig sind,
sodass der Endverbraucher lange Freude daran hat. Das
betrifft sowohl das Design und das Material als auch die
Funktionalitdt und Lebensdauer.”

Outdoor Living - Terrassendach
Das modulare Terrassendach von ERHARDT bietet
optimalen Schutz vor Wind und Regen

Simulation unterstiitzt Nachhaltigkeit

Aus diesem Grund verwendet ERHARDT Markisenbau
parallel zum CAD-Programm auch eine Simulations-
anwendung: SOLIDWORKS Simulation. Die Konstruierenden
setzen die Software vor allem zur Topologie-Optimierung
von Bauteilen ein, um die ideale Kombination aus
Materialeinsatz und Stabilitdt zu ermitteln. Durch die
integrierte Modellierung und Simulation I3sst sich das
optimale Designkonzept bereits frihzeitig in der Entwicklung
identifizieren und Iterationsschleifen reduzieren.

Outdoor Living - Markise
ERHARDT Markisen schaffen eine ideale
Beschattungsmaoglichkeit mit vielen Funktionalitdten

,Die Vorteile virtueller Tests, um das Verhalten einer
Konstruktion unter realistischen Bedingungen vorherzusa-
gen, sind vielfaltig”, erldutert Richard Haak. ,Wir konnen die
Durchlaufzeiten verkirzen und erhalten robustere Bauteile bei
gleichzeitig weniger Materialeinsatz. Damit sparen wir Kosten
und erftllen zugleich unsere Absicht, als Unternehmen
nicht nur o6konomisch, sondern auch okologisch richtig
und verninftig zu handeln.” Erst wenn ein Produkt in der
Simulation alle Kriterien erfillt, wird ein Prototyp gebaut.
Dieser wird weiter getestet, um die theoretischen Ergebnisse
auch in der Praxis zu bestatigen.

Datenverwaltung optimiert Workflows

Aufgrund des wachsenden Produktangebots und der damit
verbundenen Variantenvielfalt vergroRern sich auch fort-
wahrend die Datenmengen bei ERHARDT Markisenbau. Mit
SOLIDWORKS PDM fir die Datenverwaltung wurde eine
Losung implementiert, die Design, Konfiguration, Automation
und Vertrieb in einer Anwendung abbildet. CAD-Modelle
und alle dazugehorigen Dokumente von E-Mails bis hin zu
Bildern werden dabei zentral und sicher gespeichert. Alle
Mitarbeitenden kénnen zentral auf die Daten zugreifen und
dank der Versionskontrolle sicher sein, immer die aktuelle
Version vorliegen zu haben. Treten Fragen zu einem Produkt
auf, lassen sich diese durch den ganzheitlichen Uberblick
schnell und einfach I6sen.

,Mit SOLIDWORKS arbeiten wir wesentlich effektiver, weil
wir unsere Produkte intuitiver und viel effizienter entwick-
eln konnen. Dadurch erreichen wir eine gleichbleibend
gute Qualitdt auch bei hoher Stickzahl”, fasst Thorsten
Winkelmann zusammen. ,Diese Sicherheit ist fir das
weitere Wachstum von ERHARDT Markisenbau bedeu-
tend, um unsere traditionellen Werte auch in Zukunft
gewahrleisten und nachhaltige Innovationen schaffen zu
kénnen. SOLIDWORKS tragt einen grofRen Teil zu diesem
Erfolg bei.”



Im Fokus:

ERHARDT Markisenbau GmbH
Feuerhausgasse 10

89349 Burtenbach
info@erhardt-markisen.de

Weitere Informationen:
www.erhardt-markisen.de
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Die 3DEXPERIENCE® Plattform bildet die Grundlage unserer, in 11 Branchen eingesetzten,
Anwendungen und bietet ein breites Spektrum an Branchenlésungen.

Dassault Systemes ist ein Katalysator fiir den menschlichen Fortschritt. Durch virtuelle Umgebungen zur Zusammenarbeit ermdglichen wir
Unternehmen und Menschen, nachhaltige Innovationen zu realisieren. Mit der 3DEXPERIENCE Plattform und fortschrittlichen Lésungen

erstellen unsere Kunden virtuelle Zwillingsabbilder der realen Welt. So kénnen sie Prozesse fiir die Entwicklung, die Produktion und das
Lebenszyklusmanagement ihrer Angebote neu definieren und einen bedeutenden Beitrag zu einer nachhaltigeren Welt leisten. Das Besondere an
der Experience Economy ist, dass sie den Menschen in den Mittelpunkt stellt. Davon profitieren alle - Konsumenten, Patienten und Birger. Dassault
Sustemes schafft Mehrwert fir mehr als 350.000 Kunden aller GroRenordnungen in sémtlichen Branchen in mehr als 150 Landern.

Weitere Informationen erhalten Sie unter: www.3ds.com/de.
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